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Inclinação de tráfego

Introdução



De todas as coisas que um proprietário de empresa on-line de sucesso precisa, o tráfego está no topo da lista.

Mas não apenas qualquer tráfego. O que você precisa para alcançar o sucesso é o tráfego segmentado. Isso significa que as pessoas estão seriamente interessadas em qualquer informação, produto ou serviço que você esteja promovendo.

Felizmente, existem inúmeras maneiras de gerar tráfego. Bom. Alguns não são tão bons. Mas se você os manipular adequadamente, todo e qualquer método de obtenção de tráfego adicional poderá ser benéfico.

Por exemplo, a publicidade paga por clique é uma excelente fonte de atração para espectadores altamente específicos. E quanto mais você aumentar suas campanhas de pagamento por clique, mais tráfego receberá.

De fato, não há fim para a quantidade de tráfego - tráfego direcionado a laser - que você pode gerar. Continue escolhendo as palavras corretas e financiando a conta.

No lado livre da geração de tráfego, você tem a otimização do mecanismo de pesquisa no topo da lista. É o método gratuito mais popular e amplamente usado, que pode atrair multidões de espectadores ou um mero filete, dependendo da palavra-chave ou palavras-chave escolhidas para a otimização da página da web.

Mas quando se trata de palavras-chave SEO, a quantidade nem sempre supera a qualidade. Esse mero número de espectadores que respondem a uma determinada palavra-chave "obscura" ou menos do que a competitiva pode não ser grande em números, mas será extremamente grande em relação à segmentação.

É concebível que você possa obter resultados muito melhores com os visitantes regulares de 100 por mês do que com 1000 visitantes que respondem a alguma outra palavra-chave.

A questão é que qualquer tráfego direcionado - o que significa que qualquer espectador que esteja especificamente interessado no que você está oferecendo - fornecerá resultados sólidos e positivos. Se isso equivale a mais assinantes que se inscrevem na sua lista de e-mails ou mais pessoas que compram seus produtos ou serviços, ainda significa sucesso.

Obviamente, o pagamento por clique e a palavra-chave SEO não são as únicas super estrelas na geração de tráfego. Outro método muito eficaz de obter tráfego é escrever e distribuir seus próprios artigos.

Basta escolher um tópico relacionado ao que você está promovendo e ao mesmo tempo associado a uma palavra-chave segmentada. Em seguida, escreva um artigo sobre esse tópico e inclua links que direcionam as pessoas para a página ou páginas que contêm informações sobre qualquer produto ou oferta mencionada no artigo.

Outros métodos de geração de tráfego incluem…


· Popularidade do link


· Iniciando seu próprio programa de afiliados

· Postagem em fóruns de discussão

· Postando comentários em blogs

· Criação e distribuição de ebooks e software gratuitos

· Criar e distribuir utilitários de software

· Formar alianças com outras empresas ou proprietários de produtos

· Oferecendo depoimentos e recomendações de produtos

· Distribuindo uma coluna sindicalizada

· Disponibilizar o conteúdo do seu blog ou site por RSS

A lista continua e continua. Apenas use sua imaginação, seja para improvisar métodos já estabelecidos ou para criar suas próprias maneiras criativas de gerar mais tráfego.

Obviamente, os melhores métodos de tráfego são aqueles que você pode acionar uma vez e ainda assim obter bons resultados por um longo período de tempo ... por semanas, meses ou até anos vindouros.

Por exemplo…

Se você colocar uma postagem em um quadro de discussão, ela permanecerá indefinidamente. Junto com seu arquivo de assinatura e / ou referência a um endereço URL específico.

Se você escrever um artigo e enviá-lo para diretórios, ele estará disponível enquanto esses diretórios existirem. Juntamente com um link para a página ou páginas que você escolheu mencionar na caixa de artigos e recursos.

Se você criar um ebook de distribuição gratuita ou um utilitário de software, ele poderá ser distribuído e distribuído pelo tempo que for possível. Juntamente com mensagens e links de publicidade que levam ao que você está promovendo, bem como ao site principal.

Se você iniciar seu próprio programa de afiliados, poderá ter centenas - senão milhares - de pessoas promovendo seus produtos ou serviços para você. Juntamente com os links para uma página no site principal.

E, é claro, todos e cada um desses métodos direcionariam o tráfego direcionado de maneira regular e contínua. Tudo porque você coloca algo em movimento uma vez.


Independentemente de quais métodos você usa, é sempre uma boa idéia implementar os mais poderosos primeiro. Isso incluiria a palavra-chave SEO, publicidade paga por clique e escrever e distribuir seus próprios artigos.

Depois de ter esses tipos de métodos de geração de tráfego solidamente estabelecidos, comece a implementar os outros métodos. Com quantos você se sentir confortável.

Mas não pare a qualquer momento. Sempre que você tiver tempo para isso, continue adicionando métodos de geração de tráfego e aumentando o volume daqueles que já estão em vigor.

Essa é a maneira de garantir que você não apenas receba uma quantidade substancial de tráfego direcionado, como também seja capaz de aumentar consistentemente os números. E, como todos os aspectos de marketing e promoção, quanto mais perspectivas você atrair, mais renda você terá.







Métodos de geração de tráfego




Motor de Otimização de Busca

Quando se trata de gerar tráfego direcionado gratuitamente, esse é de longe o método mais eficaz que você pode escolher. Ou seja, supondo que você faça corretamente.

O objetivo é otimizar páginas individuais para palavras-chave específicas. Os espectadores pesquisam essas palavras-chave, encontram sua página listada nos resultados do mecanismo de pesquisa e, posteriormente, acessam a página.

Obviamente, há detalhes específicos que precisam ser abordados para que esse método traga dezenas de tráfego segmentado.

Por um lado, você precisa escolher as palavras-chave certas. Isso seria ...

· Palavras-chave diretamente relacionadas ao conteúdo ou assunto de uma página específica

· Palavras-chave que são amplamente pesquisadas todos os meses por um número considerável de pessoas

· Palavras-chave com pouca ou nenhuma concorrência existente por outros sites com conteúdo e / ou finalidade semelhante


Você precisa criar um conteúdo de qualidade com base em cada uma das palavras-chave escolhidas. Quanto mais conteúdo você colocar no seu site e mais páginas carregadas de conteúdo você criar, mais tráfego de mecanismos de pesquisa você receberá.

O único problema é que é preciso muito tempo e esforço para criar páginas da web individuais. Especialmente porque você deve criá-los com os motores de busca em mente.

Não é apenas uma questão de anotar o assunto e colocá-lo em seu site. Você precisa escolher cuidadosamente os tópicos que podem ser otimizados para palavras-chave que podem gerar mais tráfego, individual ou coletivamente.

Uma coisa que você pode fazer para reduzir a quantidade de trabalho envolvida é usar um programa como o Traffic Equalizer (http://www.trafficequalizer.com). Depois de escolher suas palavras-chave e criar seus modelos de página, você permite que o programa gere todas as páginas da web para você.

Mas não se trata apenas de quantas páginas você pode criar. Você também precisa se concentrar no conteúdo, principalmente porque ele desempenha um papel tão importante na maneira como os mecanismos de pesquisa atribuem valor. O que traz o tópico de volta à otimização de palavras-chave.

O RSS Equalizer (http://www.rssequalizer.com) é um programa que pode ajudar nessas duas áreas.

Em primeiro lugar, ele pode automatizar o processo de colocação de feeds RSS nas suas páginas da web. (Se você estiver usando o Traffic Equalizer, poderá codificar os modelos para que todas as páginas geradas exibam conteúdo RSS.)

Em segundo lugar, ele tem a capacidade de exibir conteúdo com base em qualquer palavra-chave que esteja sendo usada (otimizada) em uma página específica. Isso significa que o conteúdo de cada página será altamente específico, diretamente relacionado à palavra-chave para a qual foi criada.

Mas se você cria e otimiza páginas manualmente ou através do uso de programas de software, a única coisa que realmente importa é a escolha das palavras-chave. Escolha aqueles que atrairão o tipo de espectadores e possíveis clientes em potencial e você continuará recebendo tráfego ilimitado gratuitamente enquanto o site existir.


Publicidade Pay-Per-Click

Se você puder pagar, a publicidade paga por clique é o método mais eficaz e produtivo para obter tráfego.

E como você escolhe e, em seguida, define lances para palavras-chave associadas de forma precisa e específica à sua oferta, você recebe um tráfego altamente segmentado.


Outro benefício importante é o fato de que você pode começar a receber tráfego imediatamente, muitas vezes alguns minutos após o lançamento de uma campanha paga por clique. O que, por sua vez, significa que você também pode começar a receber benefícios financeiros quase imediatamente.

Naturalmente, você desejará realizar uma boa quantidade de pesquisa antes de mergulhar em qualquer campanha paga por clique. Isso inclui escolher as palavras-chave certas (e mais eficazes) para o seu nicho específico, determinar com que frequência essas palavras-chave estão sendo pesquisadas a cada mês e estabelecer quanta concorrência já existe para cada palavra-chave.

Depois de realizar toda a pesquisa necessária, você precisará isolar as palavras-chave que provavelmente gerariam os melhores resultados.

A execução de cada uma das tarefas envolvidas nesse tipo de pesquisa pode ser realizada manualmente. Ou você pode economizar muito tempo e esforço usando simplesmente um programa como o Ad Word Analyzer (http://www.adwordanalyzer.com).

O mais importante sobre os anúncios pagos por clique que você escreve é ​​manter um equilíbrio entre a quantidade de tráfego segmentado que você atrai e evitar muitos cliques de pessoas que não estão seriamente interessadas no que você está oferecendo.



Escreva e distribua artigos

Como mencionado anteriormente, você deseja escolher tópicos relacionados a um produto ou oferta que você está promovendo e uma ou mais palavras-chave segmentadas associadas ao que você está promovendo.

Isso oferece duas vantagens distintas ...

Primeiro, você pode capitalizar todo mundo que estiver procurando por uma palavra-chave específica e, portanto, já estará muito interessado no assunto do seu artigo.

Segundo, você pode mencionar produtos ou ofertas específicas no artigo (relacionadas ao tópico e à palavra-chave) e fornecer links que levam o leitor diretamente para as páginas que você escolher.

Por exemplo, digamos que seu artigo explique como usar o Google Adwords com mais eficiência e você seja um afiliado do Ad Word Analyzer (http://www.adwordanalyzer.com)…

No corpo do artigo, você pode mencionar que o Ad Word Analyzer é a ferramenta de pesquisa perfeita e incluir o link de afiliado ou a página do site em que você pré-vende o produto.

E não se esqueça da caixa de recursos "sobre o autor". É a oportunidade perfeita para anunciar sua empresa, seu site, seus produtos ou até direcionar as pessoas para uma página na qual elas podem se inscrever na sua lista de e-mails.


Obviamente, depois de escrever um artigo, você precisará publicá-lo e distribuí-lo. Para começar, coloque-o em seu próprio site (espero que dentro de uma seção separada que contenha todos os outros artigos de qualidade que você escreveu).

Em seguida, envie o artigo para o maior número possível de diretórios. Isso permitirá que outros proprietários de sites e boletins usem seus artigos para seu próprio conteúdo.

Os principais diretórios do artigo incluem…

Artigo Cidade

http://www.articlecity.com

Artigos do Ezine

http://www.ezinearticles.com

ISnare

http://www.isnare.com

Ir artigos

http://www.goarticles.com

Alimentador de artigos

http://www.articlefeeder.com

Você também deseja incentivar as pessoas que visitam seu site a usar seus artigos. Maneiras de fazer isso seria ...

· Diga a eles abertamente que seus artigos estão livres para reimpressão, desde que nenhuma alteração seja feita e a caixa do recurso esteja incluída e permaneça intacta.

· Forneça os meios para que as pessoas simplesmente copiem e colem seu artigo, tanto em texto quanto em formato HTML

Coloque seus artigos em um arquivo zip que as pessoas possam baixar em seu próprio computador.

Também é uma boa ideia solicitá-los para receber notificações sempre que um novo artigo estiver disponível. Isso realiza duas coisas ao mesmo tempo ... você obtém membros adicionais da lista de discussão e oferece às pessoas a oportunidade de publicar seus artigos mais recentes rapidamente no teclado.

Lembre-se, quanto mais vezes seus artigos forem publicados e distribuídos, mais tráfego você receberá. Portanto, você precisa fazer tudo o que puder para tornar mais fácil e conveniente para os proprietários de sites e boletins o uso de seu conteúdo.




Popularidade do link


Este é provavelmente o mais controverso de todos os métodos de geração de tráfego. Não porque é uma má ideia, é apenas que a maioria das pessoas parece não usar o método em seu potencial máximo. Ou pior, eles usam o método de uma maneira que faz mais mal do que bem.

A primeira coisa que você precisa entender é que os mecanismos de pesquisa geralmente não recompensam os sites por terem um grande número de links para outros sites. O que eles recompensam é quantos links de qualidade apontam para qualquer site.

Por exemplo…

Se você se envolver com um grande diretório de links e trocar links com inúmeros outros sites, receberá um certo grau de benefício. Tanto em termos de tráfego e recompensa do mecanismo de busca. Contudo…

Se vários sites de alto escalão estão vinculando a páginas específicas no seu site - e os links contêm texto rico em palavras-chave em vez de apenas um endereço de URL -, você experimentará um tráfego altamente segmentado e um grande número de curtidas nos motores de busca.

Portanto, é lógico que a simples troca de links - "Colocarei o seu link na minha página se você colocar o meu na sua" - não é o método mais eficaz. Não para obter tráfego direcionado ou obter maior posição e classificação na página do mecanismo de pesquisa.

O que você precisa fazer é se concentrar em obter links de sites de qualidade que já desfrutam de uma grande quantidade de tráfego. Os mesmos espectadores que estariam interessados ​​em seu produto ou nicho de mercado.

Existem duas maneiras principais de fazer isso ...

1. Procure e entre em contato com os proprietários desses sites benéficos e, em seguida, ofereça algum tipo de acordo que envolva a colocação de um link para o site em uma de suas páginas.

Por exemplo, você pode dar a eles um grande desconto em um produto que está vendendo. Ou então, você pode criar um e-livro personalizado que inclua as informações de negócios e depois distribuí-los aos espectadores.

O que você escolher, a idéia é recompensar o proprietário do site de uma forma ou de outra. E como é benéfico abordá-los com uma oferta específica para eles, você deve sempre se familiarizar com os negócios específicos antes de fazer contato. Dessa forma, você pode criar algo sob medida para cada um dos proprietários que abordar.



2. Coloque ferramentas para webmasters, geradores on-line, instruções de instruções ou qualquer outro serviço útil que outros proprietários de sites estariam interessados ​​em vincular.


Por exemplo, a página da Web em que as pessoas podem fazer o download gratuito do Adobe Reader do Adobe.com (http://www.adobe.com/products/acrobat/readstep2.html) possui uma classificação de página do Google igual a 10. Isso ocorre porque muitos outros os sites optaram por fornecer um link para essa página.

Lembre-se, embora inúmeras páginas da Internet estejam exibindo um link para essa página, a Adobe não retribui nenhum desses links nem se envolve em qualquer forma de troca de links. Eles não precisam. A página possui algo tão útil que outros sites vinculam automaticamente a ela, sem esperar nada recíproco.

Para o seu próprio conteúdo da página, você pode praticamente fornecer o que quiser. O único critério é que seja extremamente valioso e útil para outros webmasters (assim como o download para o Adobe Reader). Eles simplesmente consideram benéfico passar as informações aos visitantes de seus próprios sites e, em seguida, o fazem.

E como você deseja incentivar outros sites a vincular ao seu, é importante que você forneça as informações exatas. Em outras palavras, não peça apenas que forneçam um link de volta. Dê a eles exatamente o que eles precisam.

Isso incluiria o endereço da URL e as palavras que você gostaria que fossem vinculadas ao colocá-lo em seu site.

Por exemplo, se você deseja que eles vinculem ao Traffic Equalizer, em vez de fornecer apenas o URL - http://www.trafficequalizer.com -, sugeriria várias frases com hiperlink e que levariam à página do Traffic Equalizer…

Direcione tráfego altamente direcionado ao seu site

Gere dezenas de milhares de espectadores direcionados

Obtenha a melhor classificação nos principais mecanismos de pesquisa

Basicamente, você é quem determina que tipo de link é exibido. Isso permite que você use palavras-chave populares e eficazes. E isso lhe dá muito mais credibilidade e valor no que diz respeito aos mecanismos de pesquisa.

Por conveniência, configure esses links para que alguém possa simplesmente copiar e colar o código. Isso facilita para eles e garante que o link seja exibido exatamente como você pretendia (além de garantir que funcione corretamente).



Inicie seu próprio programa de afiliados

Se você possui seu próprio produto ou serviço, pode configurar um programa de afiliados para que outras pessoas possam promovê-lo em troca de uma porcentagem das vendas que fazem.


Os dois métodos para estabelecer esse tipo de sistema são instalar o próprio software do programa de afiliados ou usar um serviço online, como o oferecido pelo My Affiliate Program em http://www.myaffiliateprogram.com.

De qualquer forma, é importante que você forneça suporte para seus afiliados. Só isso fará a diferença entre gerar uma quantidade considerável de tráfego e obter resultados menos que brilhantes.

O que você deseja é toda uma força de vendas de afiliadas ansiosas que promovem, comercializam e anunciam ativamente seu produto. Para que isso aconteça, você deve garantir que eles tenham tudo o que precisam para ter sucesso.

· Tenha alguém (ou algum sistema) disponível para responder a perguntas e fornecer assistência.

· Desenvolva uma seção de perguntas frequentes que fornece respostas abrangentes.

· Estabeleça uma base de conhecimento que contenha informações e conselhos de marketing e promoção.

· Forneça a eles muitos anúncios, imagens e conteúdo de vendas de qualidade - além da página de vendas usual dos afiliados.

Estas são apenas algumas das maneiras pelas quais você pode ajudar seus afiliados a obter sucesso.

Lembre-se ... quanto mais sucesso seus afiliados obtiverem, mais tráfego e receita você e sua empresa obterão.



Postar em fóruns de discussão

Se você tiver tempo, postar em fóruns de discussão pode ser um meio extremamente eficaz de obter tráfego.

Por um lado, você terá um arquivo de assinatura (que conterá um link para o seu site) e, muitas vezes, um link para algo que você referenciou em sua postagem. É verdade que, na maioria dos casos, você não poderá promover algo externamente. Porém, os fóruns de discussão geralmente permitem URLs que levam a informações adicionais sobre o tópico.

Digamos, por exemplo, que alguém queira conhecer algumas das melhores táticas de SEO de palavras-chave e você escreveu um relatório sobre esse tópico específico. A maioria das placas permite incluir o endereço da URL em que o relatório pode ser baixado.

Se o quadro não permitir, você ainda pode informar a pessoa sobre o relatório gratuito e sugerir que ela entre em contato por e-mail para o local do download. De qualquer forma, oferece a oportunidade de informar as pessoas sobre você e sua empresa.


Contanto que você use os fóruns de discussão com sabedoria - e não quebre nenhuma das regras do fórum -, poderá obter muitos benefícios. Não apenas em termos de pessoas que conhecem e respeitam você e sua experiência, mas em termos de tráfego que você receberá dos links anexados às suas postagens.

Para começar, faça pesquisas em painéis de discussão que tenham tópicos diretamente relacionados ao seu negócio. Depois de visitá-los, escolha os que você achar mais ativos e compatíveis com os conselhos ou informações que você oferecer.

Além disso, tudo o que você precisa fazer é contribuir com uma publicação valiosa de vez em quando, sempre deixando sua "pegada" de URL para trás.



Postar comentários no blog

Embora esse método seja semelhante ao postar em fóruns de discussão, ele pode gerar muito mais tráfego.

Atualmente, os blogs são uma das melhores técnicas de marketing e promoção, responsáveis ​​por atrair e distribuir quantidades ilimitadas de tráfego direcionado.

Se você tem seu próprio blog ou rede de blogs, está bem à frente do jogo. Mas mesmo se você não tiver tempo ou meios para manter o seu próprio, sempre poderá contribuir para o blog de outra pessoa.

Assim como os fóruns de discussão, encontre blogs com conteúdo diretamente relacionado ao seu negócio ou nicho.

Frequente-os regularmente e faça comentários valiosos e informativos sempre que possível.

A vantagem aqui é que não há restrições quanto à colocação de links ou endereços de URL nos comentários do blog. Dentro da razão, é claro. Se você se empolgar demais e usar seus comentários apenas como um meio de anunciar descaradamente, os proprietários poderão e removerão suas postagens.



Crie e distribua Ebooks promocionais gratuitos

Criar e distribuir e-books gratuitos é uma tremenda técnica de marketing viral. E a razão de seu sucesso é simplesmente porque esse tipo de produto pode ser responsável por uma quantidade substancial de tráfego direcionado.

Isso pressupõe que o conteúdo do e-book seja valioso e interessante, algo que o leitor comum acharia que vale a pena repassar para outra pessoa. Depois de saber que se qualifica a esse respeito, você pode iniciar o processo de distribuição.

O primeiro passo é levar seus e-books ao maior número possível de locais. Isso incluiria diretórios de e-books, sites de download (como CNET (http://www.cnet.com)) e sites privados que contenham conteúdo semelhante ou relacionado.


Você também deve procurar ativamente os proprietários de sites e boletins e oferecer-lhes uma oferta especial. Por exemplo, você pode personalizar o e-book com o nome e as informações da empresa.

Você também deve publicar livros eletrônicos criados com um proprietário específico de produto ou site em mente.

Por exemplo…

Digamos que você encontre um site popular e de alto tráfego onde os produtos para cães são vendidos. Você pode entrar em contato com o proprietário e se oferecer para escrever um ebook sobre como treinar um filhote em casa. Ou qualquer tópico que o proprietário considerar que seria benéfico para a clientela.

Para incentivar o proprietário a distribuir amplamente o e-book, ele seria personalizado com as informações do site ou do produto (nome e endereço do site, URL da página, página de vendas do produto, anúncio do produto). E, naturalmente, como qualquer outro livro eletrônico, também incluiria informações sobre você e seu site.

O objetivo é criar um e-book voltado para um profissional de marketing que, por acaso, possui uma grande base de assinantes ou visualizadores. Dessa forma, vocês dois se beneficiam com a distribuição do e-book.

Você também pode estabelecer esse mesmo tipo de joint venture com um e-book que vende, em vez de doar. Basta dar ao proprietário uma porcentagem justa e equitativa de cada venda realizada por meio de seus esforços de promoção.

Mas, seja um e-livro gratuito ou um que está sendo vendido, informe ao proprietário o produto que você está oferecendo para criar será exclusivo para eles e somente para eles. Se eles concordarem, cumpra o acordo (não compartilhe o e-livro com vários proprietários de sites diferentes).



Criar e distribuir utilitários de software livre

Esse é basicamente o mesmo conceito que criar e distribuir ebooks. Se você tiver uma boa idéia para um produto ou utilitário de software, contrate um programador por meio de um serviço como Elance (http://www.elance.com) ou Script lance (http://www.scriptlance.com) para criar para você.

Apenas certifique-se de incluir informações sobre sua empresa e / ou site. Por exemplo, você pode incluir um botão "Sobre" que exibe o nome da empresa e o endereço URL.

Você pode até incluir um breve anúncio ou link para sua lista de discussão ou página de inscrição no boletim informativo. O que você sente é mais benéfico para o seu negócio.

Dessa forma, toda e qualquer cópia do software transmitida retornará ao seu site. Isso significa um ótimo marketing viral e muita publicidade gratuita. E isso significa mais tráfego, exatamente o que você deseja.



Alianças de Negócios

Embora sejam comumente referidos como empreendimentos conjuntos, eles são simplesmente um acordo entre você e outra parte com a finalidade de gerar renda adicional (ou algum outro resultado designado, como a conquista de novos membros da lista de discussão).

Não importa que tipo de aliança você esteja procurando, é necessário realizar uma quantidade razoável de pesquisas antes de se aproximar de alguém.

Comece determinando exatamente o que você tem a oferecer. Em seguida, pesquise sites, produtos e empresas que fariam parcerias compatíveis. Por exemplo, se você escreveu um livro sobre como treinar um filhote de cachorro em casa, um site que vende suprimentos para cães seria uma boa perspectiva.

Depois de localizar um número de possíveis parceiros, você precisa se familiarizar com a operação deles. Dessa forma, ao entrar em contato com o proprietário, você pode personalizar a comunicação…

Olá John,

Este é Matt Warner de [insira o nome do site e o endereço URL].

Acabei de visitar o site do Dog Palace e fiquei especialmente impressionado com a qualidade dos seus produtos. Mas o que realmente chamou minha atenção foi a maneira criativa pela qual você os apresenta. Ser um amante de cães, devo dizer, foi uma experiência bastante agradável!

Quanto mais pessoal e específico você puder escrever a carta, maior a probabilidade de o proprietário levar a sério sua oferta. Portanto, é importante investir o tempo e o esforço necessários para reunir informações sobre seus possíveis parceiros.

E não seja vago sobre que tipo de acordo você está oferecendo. Antes de entrar em contato com alguém, decida exatamente o que deseja - e o que deseja dar à outra parte - para fornecer detalhes específicos.

Se eles venderem o seu produto, informe-os exatamente quais são os termos e a quantidade de comissão que eles farão em cada venda.

Se você deseja que eles promovam seu produto na lista de discussão, diga exatamente o que receberão ao fazer isso.

Se você incluir essas informações no seu e-book, mostre-as exatamente onde e como elas serão exibidas.


E não tenha medo de dar mais do que você recebe. Esse tipo de parceria tem mais a ver com estabelecer um relacionamento que o recompensará com exposição e tráfego adicionais. Na primeira vez, você pode não ganhar tanto quanto o outro cara. Mas você preparou o terreno para futuros acordos comerciais.

Sempre pense em termos de benefício a longo prazo, em vez de compensação imediata. A criação de um acordo único não é nem de longe tão benéfica quanto a construção de uma fundação que trará tráfego e aumentará as vendas por um longo período de tempo.



Dê depoimentos

Depoimentos e recomendações de produtos são uma ótima maneira de obter publicidade gratuita. Basta escrever algo positivo e enviá-lo ao proprietário, informando que eles podem usar o que você escreveu como depoimento público (no site, no boletim informativo, nos anúncios).

Mas nunca escreva depoimentos apenas para receber tráfego. Você precisa estar realmente familiarizado e gostar do produto. Dessa forma, você pode ser honesto se alguém entrar em contato com você pessoalmente e solicitar informações ou confirmação adicionais.

E como esse método se destina a gerar tráfego para o seu próprio negócio, verifique se o proprietário inclui endereços URL nos depoimentos antes mesmo de pensar em escrever algo.

O que você procura são produtos de alto perfil em páginas da web que recebem uma quantidade substancial de tráfego. Adicione seu depoimento a essa equação e obterá uma exposição considerável e valiosa.



Iniciar uma coluna sindicalizada

Não precisa ser uma coluna real. Você pode simplesmente escrever dicas, conselhos ou informações gerais regularmente (diariamente, semanalmente, mensalmente).

Obviamente, seria vantajoso transformar esse conteúdo em uma coluna "oficial", que poderia ser usada pelos proprietários de sites e boletins. Pense em toda a publicidade e reconhecimento que você receberia.

Não incluiria apenas conteúdo valioso e interessante, mas também conteria sua assinatura. E isso incluiria seu nome, sua empresa e seu endereço de URL.

Qualquer que seja o conteúdo, a idéia é possibilitar que outros webmasters os exibam em seus sites.

A seguir, estão dois dos métodos mais comuns usados ​​para distribuir e compartilhar conteúdo ...


Javascript


Coloque o conteúdo em um arquivo separado e forneça o código JavaScript vinculado a esse arquivo.

Exemplo:

Se o conteúdo estivesse contido em um arquivo chamado seo-tips.js, esse seria o JavaScript que seria colocado no código da página da web do usuário…

<SCRIPT language = "javascript" type = "text / javascript" src = "http://www.website.com/seo-tips.js"> </SCRIPT>

O único problema com o uso do JavaScript é o fato de que apenas o código pode ser visto no código-fonte da página. Se você deseja que o código seja substituído pelo conteúdo real - para que você possa se beneficiar da otimização do mecanismo de pesquisa - precisará usar outro método.

Inclui lado do servidor (SSI)

Este resolve o problema de não ter conteúdo real no código fonte. Quando a página da web está ativa, o código é automaticamente substituído pelo conteúdo do arquivo que foi acessado.

Isso significa que as aranhas dos mecanismos de pesquisa veem o conteúdo e não o código. E, é claro, isso também significa que a página da Web receberá crédito por qualquer texto e / ou palavra-chave exibida lá, como qualquer outro conteúdo da Web.

Indo um passo adiante, se você incluísse um link em algum lugar daquele conteúdo sindicalizado que levasse ao seu site e estivesse na forma de texto rico em palavras-chave, você seria creditado por esse link valioso. Para cada ocasião, outra pessoa exibia seu conteúdo em sua página da web.

Exemplo:

Se o conteúdo estivesse contido em um arquivo chamado seo-tips.html, esse seria o código SSI que seria colocado no código da página da web do usuário…

<! - # include virtual = "/ seo-tips.html" ->

Diferentemente de outros documentos HTML, os que estão associados ao SSI contêm apenas o conteúdo exato e nada mais (sem tags HTML, HEAD ou BODY).

A única desvantagem desse método é o fato de a página usada para exibir o lado do servidor incluir uma extensão .shtml. Como as páginas regulares do site não possuem essa extensão, a inclusão do servidor nem será exibida.

Uma maneira de contornar esse problema é incluir o seguinte código no arquivo .htaccess.

AddHandler analisado pelo servidor .html .htm

Feito isso, as inclusões do lado do servidor serão exibidas nas páginas com extensões .html e .htm.

Obviamente, se não houver arquivo .htaccess, será necessário criar um. E algumas das pessoas que desejam exibir seu conteúdo sindicalizado podem não querer ir tão longe. É por isso que você também precisa oferecer a opção JavaScript.

Para obter mais detalhes sobre .htaccess e JavaScript, você encontrará algumas informações valiosas no JavaScript Kit (http://www.javascriptkit.com/howto/htaccess.shtml).



Comece seu próprio blog

Hoje em dia, um blog que funcione corretamente é considerado um dos melhores métodos para gerar uma grande quantidade de tráfego. Supondo, é claro, que você tenha tempo e inclinação para operar seu próprio blog.

Não é fácil. Estatisticamente falando, há muito mais blogs iniciados e abandonados do que aqueles que permanecem vivos e ativos. Não é diferente de publicar um boletim informativo ... parece uma boa ideia na época, mas depois de um tempo, fica muito difícil de manter.

Na maioria das vezes, é uma questão de fornecer conteúdo de qualidade semana após semana, mês após mês. A menos que você tenha pouco mais a fazer ou um suprimento infinito de tópicos relevantes passando por sua cabeça, é improvável que você consiga acompanhar o ritmo.

Contudo…

Considerando o valor e o benefício que um blog pode oferecer, se houver alguma maneira de você continuar, é algo em que você definitivamente deve pensar.



Compartilhe o conteúdo do seu blog ou site através de feeds RSS

Um dos métodos mais criativos de obter tráfego para o seu site é compartilhar conteúdo por meio de feeds RSS.

O que você faz é fornecer a outros webmasters conteúdo que contém links que levam ao seu site.

O conteúdo pode ter qualquer formato que você escolher. Pode ser uma lista de títulos de artigos com hiperlink. Pode ser uma lista de títulos de artigos, cada um com uma breve descrição do conteúdo contido no artigo. Pode até ser o próprio artigo.


Se você opera um blog, pode compartilhar parte do conteúdo por meio de feeds RSS, mas levar os espectadores ao site para ler o restante da postagem.

O conteúdo que você fornece através de feeds RSS é inteiramente de sua responsabilidade, dependendo do tipo de conteúdo disponível. Você também precisa decidir quanto conteúdo deve ser incluído no feed.

Alguns webmasters procuram por "preenchimento", enquanto outros buscam conteúdo importante, como artigos completos. Sendo esse o caso, qualquer conteúdo de qualidade fornecido por você seria adequado para entrega por meio de feeds RSS.

Para obter informações sobre como criar seus próprios feeds RSS, há um artigo abrangente intitulado "Making An RSS Feed", de Danny Sullivan. Você pode encontrá-lo no site da Search Engine Watch em http://searchenginewatch.com/sereport/article.php/2175271.



Lista de controle




· O que você precisa para alcançar o sucesso é tráfego direcionado, pessoas que estão seriamente interessadas em qualquer informação, produto ou serviço que você esteja promovendo.

· Quando se trata de palavras-chave SEO, a quantidade nem sempre supera a qualidade. Menos espectadores que respondem a uma palavra-chave menos competitiva podem não ser grandes em números, mas serão extremamente grandes em relação à segmentação.

· Os melhores métodos de tráfego são aqueles que você pode acionar uma vez e ainda assim obter bons resultados por um longo período de tempo.

· O objetivo do SEO é otimizar páginas individuais para palavras-chave específicas. Os espectadores pesquisam essas palavras-chave, encontram sua página listada nos mecanismos de pesquisa e, posteriormente, acessam essa página.

· Escolha palavras-chave diretamente relacionadas ao conteúdo de uma página específica, que sejam amplamente pesquisadas todos os meses e tenham pouca ou nenhuma concorrência.

· Com o pagamento por clique, você pode começar a receber tráfego imediatamente, muitas vezes alguns minutos após o lançamento de uma campanha.

· Ao escrever artigos, escolha tópicos relacionados a um produto que você está promovendo e a uma palavra-chave segmentada associada a esse produto.

· Envie artigos para o maior número possível de diretórios. Isso permitirá que outros proprietários de sites e boletins usem seus artigos para o conteúdo deles.


· Se vários sites de alto escalão estiverem vinculando a páginas específicas do site, e os links contiverem texto rico em palavras-chave, você experimentará um tráfego altamente segmentado e uma grande repercussão nos mecanismos de pesquisa.

· Concentre-se em obter links de sites de qualidade que já desfrutam de uma grande quantidade de tráfego.

· Quando você possui seu próprio programa de afiliados, deseja toda uma força de vendas de pessoas que promovem, comercializam e anunciam ativamente seu produto. Para que isso aconteça, você deve garantir que eles tenham tudo o que precisam para ter sucesso.

· Use os fóruns de discussão com sabedoria e obterá muitos benefícios, tanto em termos de pessoas que o conhecerão como especialista em seu campo quanto no tráfego que receberá dos links anexados às suas postagens.

· Encontre blogs com conteúdo diretamente relacionado ao seu nicho. Frequente-os regularmente e faça comentários valiosos e informativos sempre que possível.

· Criar e distribuir seus próprios ebooks e produtos de software gratuitos pode ser um ótimo método para obter grandes quantidades de tráfego direcionado.

· Antes de entrar em contato com os parceiros da joint venture, familiarize-se com os negócios para que você possa personalizar a comunicação.

· Procure produtos de alto perfil nas páginas da web que recebem uma quantidade substancial de tráfego. Envie ao proprietário um comentário positivo sobre esse produto e informe que eles podem usar o que você escreveu como depoimento.

· Possibilite aos webmasters publicar seu conteúdo sindicado nos sites deles, com código JavaScript ou SSI.

· Supondo que você tenha tempo para fazê-lo corretamente, operar seu próprio blog pode ser um dos melhores métodos para gerar uma grande quantidade de tráfego.

· O fornecimento de conteúdo de sites ou blogs através de feeds RSS é um dos métodos mais criativos e eficazes para obter tráfego generalizado de espectadores.
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